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Technik Handlowiec

OPIS KIERUNKU

Handlowiec w ramach swoich zadan zawodowych, wyszukuje dostawcow towardw, ustug,
materiafow i surowcow a takze odbiorcéw towarow, ustug i wyrobow gotowych. Kontaktuje sie
z partnerami handlowymi, prowadzi negocjacje, przygotowuje i zawiera umowy handlowe.
Handlowiec stosuje rdzne formy i techniki sprzedazy, w zaleznosci od szczebla obrotu
towarowego, rodzaju towaru, rynku oraz oczekiwan klienta. Do podstawowych obowiqzkdéw
handlowca nalezy dokumentowanie zakupow i sprzedazy, prowadzenie rozliczeri handlowych,
zatatwianie reklamacji, analizowanie stanu zapasow towarowych. Handlowiec samodzielnie
lub wspdtpracujgc z innymi komdrkami organizacyjnymi przedsiebiorstwa moze prowadzic¢
dziatania, w zakresie analizy rynku, marketingu, kalkulacji cen, oraz analizy kosztow
handlowych.

NAUCZYSZ SIE

e organizowad i prowadzi¢ dziatalnosé¢ matej firmy handlowej,

e analizowac rynek pod wzgledem oczekiwan i potrzeb klientéw,

¢ badaé mozliwosci wzrostu udziatu firmy na rynku,

o identyfikowac bariery wystepujgce w handlu,

e analizowad skutecznosé i efektywnos¢ sieci dystrybucji towardéw i ustug,
e organizowac i prowadzi¢ dziatania reklamowe,

o okresla¢ zasady i formy marketingu,

o ksiegowac typowe operacje gospodarcze, obliczaé podatki,

e prowadzi¢ negocjacje handlowe,

o okresla¢ koszty dziatalnosci handlowe;j.

PERSPEKTYWY ZAWODOWE

Absolwent moze podjg¢ prace na sSrednim szczeblu zarzgdzania w przedsiebiorstwach o
réznych formach wtasnosci, realizowac podstawowe funkcje handlowe w punktach sprzedazy
detalicznej, hurtowniach, magazynach. Przygotowany bedzie do zorganizowania, uruchomienia
i prowadzenia wtasnej firmy handlowej.



Technik handlowiec moze byc zatrudniony w:

e matych i duzych firmach handlowych,

e sklepach i hipermarketach,

e firmach produkcyjnych i ustugowych,

e jako przedstawiciel handlowy firmy,
moze prowadzi¢ wiasng firme handlowa.

KWALIFIKACJE
HAN.O1. Prowadzenie sprzedazy
HAN.02. Prowadzenie dziatalnosci handlowej

PRZEDMIOTY REALIZOWANE W ZAKRESIE ROZSZERZONYM:

e matematyka,
e biologia



